. Marketing Strategy Sprint Canvas

Ymmarra asiakkaitasi ja luo markkinointistrategia

OLEMASSA OLON SYY (WHY)

Miksi teet businesta? Mika on missiosi? Miksi tyontekijat tulevat aamulla tdihin?

Arvot

ONGELMAT & TOIVEET RATKAISUT

Mitka ovat asiakkaiden suurimmat Miten ratkaiset asiakkaiden
ongelmat? Mista he unelmoivat? ongelmat? Miten taytat toiveet?

Mika helpottaa heidan eldmaan?

MITTARIT

Kilpailijat Miten mittaat onnistumista? Mitka
mittarit auttavat oppimaan ja
kehittymaan?

Mihin laadittu:

MARKKINOINNIN TAVOITTEET

Mitka ovat pitkan tahtaimen tavoitteet? Mitd haluat saavuttaa? Mitka lyhyen tahtdimen tavoitteet edesauttavat pitkan
tahtaimen tavoitteiden toteutumista?

AINUTLAATUISUUS-
VAITTAMAT (UVP)
Kuinka viestit hyodyista ja
ratkaisuista? Mika erottaa sinut
kilpailijoista?

AINUTKERTAINEN
FAKTORI

Mika tekee sinusta ainutkertaisen?
Kuinka erottaudut joukosta? Mita
ei voi kopioida?

KANAVAT

Kuinka tavoitat asiakkaitasi? Missa
he vuorovaikuttavat? Mista he
keradvat tietoa?

Paivamaara:

ASIAKASSEGMENTTI

Kehen haluat vaikuttaa? Ketka
paattavat onko yrityksesi
kelvollinen vai ei?

Ketka ovat potentiaalisia
asiakkaita? Enta unelma-asiakas?
Esimerkki yrityksia tai ihmisia.
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